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NANOTEK INSAAT — BASF SOYLESI

Emrah Bey, biraz kendinizden bahseder misiniz?

Bogazici Universitesi insaat Mihendisligi bdlimi mezunu-
yum. Okuldan mezun olur olmaz yapi kimyasallar sektérinde
galismaya bagladim. On yedi yillk ¢alisma hayatim igerisinde
Degussa ve Basf Yapi Kimyasallari firmalarinda cesitli gbrevler
aldim. 1996-1998 villarinda interfiks firmasinda zemin ve su ya-
Itimi sistemleri Teknik Uygulama Sorumlusu ve akabinde Tek-
nik MUdur olarak calistim. 1998 yilinda YKS firmasinda goéreve
basladim. 2000 yilinin sonuna kadar YKS firmasinda Yeralti Yapi
Kimyasallar Urtin Mudiirti olarak gérevime devam ettim. 2001
yill baginda, o dénem YKS’nin de bagh oldugu, SKW — MBT
firmasinin Zurin’teki merkez ofisine bagl olarak, Atina’da ko-
nuslanip, yeralti yapilar bélimunde gérev aldm. Yunanistan’'da
yeraltl yapllar konusunda teknik destek verirken ayni zamanda
da Bulgaristan, Romanya, Misir bélgelerinde Is Gelistirme Proje
MUdUrU olarak galistim. Orta Asya’da agirlik olarak Kazakistan
ve TUrkmenistan’da da is gelistirme Uzerine faaliyet gdésterdim.
TUrkiye'deki yeralti grubunun yonlendiriimesi gérevimi de de-
vam ettirdim. Bes yillik gérev stremde zaman zaman Turk mu-
teahhitlerinin galistigi boélgelerde de teknik destekte bulundum.
Bu bdlgeler arasinda Suudi Arabistan, Rusya, Orta Asya, Hirva-
tistan, Cezayir gibi degisik Ulkeleri sayabiliriz. 2006 yilinda Orta
Asya’ya Degussa Yapi Kimyasallari Satis ve Pazarlama MudurU
olarak atandim. 2010 yilinin ikinci yarisinda da BASF Yapi Kim-
yasallari Orta Asya Genel MudUrG olarak faaliyet géstermeye
basladim. Orta Asya’da faaliyet gdsterdigim yedi yil sUresince
blytk ilerlemeler kaydettik. Rakamsal olarak baktiginizda yedi
yil igerisinde ciromuzu dért kat artirdik. Hammadde kaynaklari-
nin kisith oldugu zor bir cografyada calistik. Hammaddemizi de-
gisik Ulkelerden getiriyorduk. Ayni zamanda rekabetci ortamda
satis yapip ciromuzu ve Karliligimizi da arttirdik. 1 Aralk 2012
itibari ile BASF Yapi Kimyasallar Turkiye Satig Direktort olarak
yeni gdrevime basladim.

Uzun yillardir yurtdiginda calismis, yapi kimyasallarinin
mutfagindan gelmis bir profesyonelsiniz. Yurtdisindan
baktiginiz zaman Tirkiye’deki insaat sektorii nasil gorii-
nuyor?

1999 yilinda deprem felaketinin yasandidi bélgedeki sart-
namelere ve standartlara uygun olmayan evlerin nasil yikildigi
goruldukten sonra acikgasi Turkiye'deki ingaat sektdrine ¢ok
da olumlu bir bakis yoktu. Bunu dogal karsilamak lazim. Ancak
Ulkemiz, yasanan bu olumsuzlugda cok hizli reaksiyon gosterdi
ve tekrar kalkindi. Sartnameler yeniden dizenlendi, insaat sek-
tor( ayaga kalkti. Adeta topyekdn bir hareket oldu Turkiye’de.
2001 — 2002 yillarinda bir toparlanma sUrecine girdi. Ozelikle
Turk mUteahhitler sadece Turkiye’de degil, Turkiye disinda da
¢cok ciddi ihaleler, projeler kazanmaya basladilar ve son derece-
de bagarili bir sekilde neticelendirdiler. Kuzey Afrika, Orta Dogu,
Rusya, BDT Ulkelerinde de blyUk projelere imza attilar. Ozellikle
2000’li yillarin ikinci yarisinda Turk firmalarn Kuzey Afrika’da gok
etkindiler. Rusya’da yabanci muteahhit olarak TUrkler birinci si-
radadir. BDT Ulkelerinde de ilk siralardadir. Dinyadaki en blytk
ilk 225 insaat firmasi arasinda otuzdan fazla Turk muteahhit
var. Cin’li muteahhitlerden sonra Turk miteahhitler gelmektedir.
Bu da ¢ok énemli bir veri. O ylizden 2000’li yillarin ikinci yarisi,
TUrk insaat sektérinin ve Turk muteahhitliginin tekrar yildizi-
nin parladigini, disaridan bakildiginda da ¢ok basaril gériindui-
gu bir dénemdir. TUrkiye’de bu donemde gok bulytk yatinmlar
oldu. Sektorde cift haneli blyldme rakamlarina ulagildi. Ozellikle
Avrupa’da yasanilan ekonomik kriz, Kuzey Afrika’da ve Arap
dUnyasinda yasanilan devrimler ve ekonomiye olumsuz etkileri-
ne bakarsak disaridan Turkiye’'nin gérintst olumludur.

Nanotek olarak Diizce’den Edirne’ye kadar olan bélgede
faaliyet gdsteren bir firmayiz. Tirkiye’deki insaat mal-
zemeleri ve buna paralel olarak yapi1 kimyasallari sati-
sinin da yaklasik %40 — 45 gibi gerceklestigi bir bolge.
Dolayisi ile yogun bir rekabet yasaniyor. Onceki sene-
lerde BASF yapi kimyasallari malzemelerinin bircogu
fiyat konusulmaksizin ¢ok rahatlikla satilabiliyordu. Su
an yine acik ara pazar lideri olmakla beraber bu rekabe-
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tin getirdigi birtakim sikintilar1 yasiyoruz. Bayilerimizin
6zellikle Giriin portféyiiniin gelistirilmesi, yeni Griinlerin
tiriin portféyiine katilmasi gibi bir beklentileri var. Onii-
miizdeki donemde yeni urinlerle ilgili ne gibi calismalar
olacak?

BASF yapi kimyasallari GrGn portfoyl aslinda olduk¢a ge-
nis. Birgok yerel rakibimiz, bizim sahip oldugumuz Grtin portfé-
yUne sahip degiller. Her Grlin segmentinde bizim ciddi sayida
rakibimiz var ama genelde, birka¢ uluslararasi firma haricinde
bizim UrUn portfdytimize denk gelecek bir portfdy sunan firma
yok. Bu bir avantajdir. Bunu daha iyi kullanmamiz gerektigini
distintyorum. ikincisi farklilik yaratmak. Rekabet ortaminda
en 6nemli sey farklilik yaratmak. Her firma bir sekilde Urtin ve
malzeme satiyor. Burada 6nemli olan kimin éne gectigi. Fiyat
tabii ki Gnemli ama bir farklilik yaratmak daha énemlidir. Bunu,
satis dncesi ve sonra verecedimiz hizmetler, sunacagimiz tek-
nik coézlmlerle gerceklestirebiliriz. Sadece Urlin satmak ister-
sek ve sadece Urln bazinda rekabete girersek bu her zaman
fiyatta biter. Bizim hedefledigimiz bu degil. Elimizde ciddi bir
teknik kadro var. BASF olarak kendi ekibimiz, Nanotek ve
sahada olan bayilerimiz arasinda sinerji kurarak bu guci kul-
lanmak ve bunu misterilerimize hizmet olarak yansitabilmemiz
hedeflerimize ulasmamizda anahtar rol oynayacaktir. Ticaret
insanlar arasinda oluyor. O ylzden de beseri iligkiler ve gliven
yaratabilmek ¢ok énemli. Biz bunlar yaptiimiz takdirde mev-
cut UrUn portfoydmuzle basarili olacagimizi distndyorum.

Yeni UrUnlere gelince; gdndl isterdi ki insaat ve yapi kim-
yasallan sektérl de bilisim sektdrl kadar hizli bir devinim
icerisinde olsun. Boyle bir sey maalesef yok. IT sektérindeki
ilerlemeler ve gelismeler bas dondurtcl seviyede, takip etmek
muamkUn degil. Ancak bizim sektérimizdeki degisim bu hiz-
da degil. Son dénemde beton katkilarinda éne ¢ikan X-SEED
UrGndmUz esasinda bir inovasyondur. Yeni bir GrindUr ancak
belli sebeplerden dolayl bu innovatif Grtnd hentiz yeterince
Turkiye’de sunamamisiz.  RHEOMATRIX UrliinG yine beton
sektorinde farkliik yaratabilecek, akilll dinamik beton kon-
septi icerisinde yer alan bir Griindlr. Sadece Rheobuild veya
Glenium serisi UrUnler satmaktan ziyade, mimkun oldugunca
bir paket yapip, projeye veya hazir betoncuya teknik ¢6zim-
ler sunmak zorundayiz. Bunun igerisinde de Smart Dynamic
Concrete (Akill Dinamik Beton) konsepti bulunmakta. Glenium
serisinin haricinde Rheomatrix’i de paketin igerisine koyarak
projeciye ve hazir betoncuya ekonomik teknik ¢ézUmler sun-
mak mUumkin. Mevcut portféylimUzde bulunan ama yeterin-
ce kullanmadigimiz trtinleri érmegin imal edilmis beton Grtnleri
(parke, Kilit taslar) icin RHEOFIT serisini dustinmemiz gereki-
yor. Bu segmentin gelismesi icin bdlge bazinda musterileri ele
alip, bdlgelerdeki bayilerimizin destegini alarak pazara daha
cok penetrasyon saglayacagiz.

Yeralt yapi kimyasallarinda da Turkiye’de lider konumdayiz
ve ciddi innovatif UrUnleri de devreye sokmus vaziyetteyiz. Ba-
yilerimiz i¢in yeralti yapilari grubunda portféyimtzde yer alan
polilretan enjeksiyonlarin Uzerinde durmaya devam edecegiz.
Ayrica bu sene yeralti kimyasallar portfdyinden FLOWCABLE
GrinUne bayilerimizin dikkatini gekmek istiyorum. On ve ard
germeli ankrajlama iglerinde kullanilan toz katki. Ozellikle derin
temellerde yapilan ankraj uygulamalarina satabilecegimiz, mu-
teahit firmaya avantajlar getirebilecek bir Grin.

Yapi sistemlerinde yeni Urlnlerimiz var. Orneg@in serisinde ge-
cen sene clkartilan Emaco NB 23 tamir harci yeni bir Grin-
dur. Masterflow 9200 grout harci 6zellikle riizgar enerji triblin
projeleri icin kritik bir Griin. Seramik yapistiricilar kisminda isin
hacimsel tarafi Fleksmortel Urtnlerindedir. Perakende piyasa-
sinda dogru yéntemler uygulayarak Grtnlerimizi son kullaniclya
ulastirmamiz gerekiyor.. Mastertile Grlin segmentine bu sene
yeni bir ara Uriin daha eklemeyi planliyoruz. Urnindn ismi
Mastertile 22. Seryap ile Fleksmortel arasinda konumlandira-
cagiz. Teknik 6n calismalan yapildi. Piyasaya sunulacak du-

ruma getirilmek icin ¢aligiliyor. Hedefimiz birinci ¢ceyrek sonuna
kadar Urindn piyasa lansmanini gergeklestirmek.

Mastertop epoksi sistemlerinin ana katman boyalarinin renk
paketi calismasl son asamaya geldi. Uzun sUredir beklenen bu
konuyu da kisa zamanda ticari olarak neticelendirecegimize ina-
niyorum.

Masterflex 700 FR UrunUnU Tarkiye'de Uretmeye basladik.

Polisulfit mastik olarak bu Urln zaten vardi. Ancak Turkiye'de
Uretmek hem lojistik hem de fiyat olarak avantajlar getirebilecek-
tir. Bunun 6énemli oldugunu distnUyorum. Mastiklerde de genis
bir portféy var ancak 6zellikle perakende piyasasinda yeterin-
ce Uzerinde durulmadigini distnltyorum. 2013’te satis yone-
timinde yapmak istedigimiz seylerden bir tanesi de perakende
sektoriinde dogru raf ydnetimini yapip kilcal penatrasyonunu
saglamak olacaktir. Bunun icerisine agirlikli olarak mastikler, su
yalitimi Urlnleri, seramik yapistiricilar ve derz dolgular girecek.
Bir perakende satis yonetimi komitesi kurduk ve iki arkadasimizi
sadece perakende satigla alakall gdreviendirdik. Buna yeni bir
musteri segment yonetimi diyebilirsiniz. Su yalitiminda ana Urin
portfdylmiz devam edecek. Tabii ki bu arada teknik egitimleri-
miz ve seminerlerimiz devam edecek.
Satis stratejilerimizi de piyasa gergeklerinin Uzerine kurmamiz
gerektigine inaniyorum Kilit projeleri yakin takibimiz, Uretecegi-
miz teknik ¢ozUmler, satis dncesi ve sonrasi hizmetler hedefleri-
mize ulasmamizda ¢ok kritik rol oynayacaktir.

2013 yili icin bayilerimize vermek istediginiz bir mesaj var
mi1? BASF’in satis politikasi nasil olacak?

BASF’in satis takimi isin gekirdeginde olacak ve sahaya ine-
cek. Bdlge mudurleri, segment satis mudurleri ben de dahil he-
pimiz sahada olacagiz. Bazi bdlgelerde ve Urlin segmentlerinde
hala alinabilecek pazar paylarimizin oldugunu dustntyorum. Bu
nedenle de daha gok calisacagiz, israrci olacagdiz, sonuna kadar
zorlayacagiz ve pazar paylarmizi bazi bolgelerde ve segment-
lerde blyUtmek Czere organize olacadiz. Onun disinda tekrar
etmek istiyorum, perakende ydnetimi bizim i¢in énemli bir mus-
teri segment yénetimi olacak. Buna gok énem veriyoruz. En son
kullaniciya daha fazla ulasmamiz gerekiyor. Onemli kilit projeler
odagimizda ve bu projelerin mimkun oldugu kadar her kalemin-
de yer almaya c¢alisacagdiz. Bu her bolgede gegerli. Yine hazir
beton sektdérinde mimkin oldugunca pozisyonumuzu koruya-
cagiz. Belirledigimiz g, dort tane daha kilit masteri var, bunlara
da yine satis dncesi ve sonrasi verecegimiz teknik hizmetler ile
ekonomik ¢ozUmler 6nererek portfdyimize katmaya calisaca-
giz. Zaman zaman bazi bélgelerde bir kissm hazir betoncularla
da bayilerimizi ortak calistirmayi planlayip degerlendirecegiz.
Her zaman sdylenir ancak 2013 yill gercekten kolay bir yil olma-
yacak. Baktiginiz zaman TUrkiye’nin insaat sektorinin 2012’nin
ikinci geyreginden itibaren bir duraklama déneminde oldugunu
goriyoruz.. 2013 yili da duragan olacak, hatta biraz kigulme
dahi beklenebilir. O ylzden zor bir sene, rakip sayllar otuzlara
ulasmis vaziyette. Kolay olmayacak ancak elimizde glvenebi-
lecegimiz BASF YKS Urlin portfdyl var, teknik ve satis kadro-
muz var, distribUtérlerimiz ve bayilerimiz var. Esasinda elimizde
ihtiyacimiz olan butdn enstrimanlar var. Bunlar kullanirsak su
andaki pazar payimizi da buyutebilecegimizi distntyorum. He-
deflerimiz karli, paylasimci ve strdurdlebilir bir sekilde blyumek,
markamizi ingaat kimyasallari sektértindn lideri yapmak ve daha
gUcli, daha kazancli, daha profesyonel olmak.

Herkese saglik, basar, mutluluk, refah diliyorum. Herkes ailesi
ile birlikte glzel mutlu bir yil yasasin.
Seuvgiler, selamlar.

EMRAH ERTIN
Satis Direktord Turkiye
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MASTERSEAL® 640 MEMBRANE

Tanimi

MASTERSEAL® 640 MEMBRANE, tek bilesenli, politiretan esasli » Mineral esasli ylzeylere uygulanabilir

su yalitim malzemesidir. » Beton ve gimento esasli yiizeyler iizerinde MASTERSEAL® 640
MEMBRANE kullanimi igin uygun astar MASTERSEAL® 640

Kullanim Yerleri PRIMER’ dir.

® Ig ve dig mekanlarda kullanitabilir » MASTERSEAL® 640 MEMBRANE koruma gerektirmeyen

. ;e:is'alr uygulamalarda UV dayanimi igin iizerine MASTERSEAL®
# Balkoniar TOPCOAT uygulanmalidir.

= Catilar

m Otopark Ustl teraslar Ambalaj

25 kg teneke

Avantajlari

= Tek komponentli oldugu igin kolay ve hizli uygulanabilir Sarfiyat

= Fica veya rulo ile uygulanabilir Yiizey piirtizllugine bagh olarak toplam iki katta 1,5-2,5 kg/m?
" Yiksek elastikiyet ve esneklik dir.

® Betona mUkemmel yapisma

 Mikemmel mekanik ézellikler Raf Omrii

» DUstik sicakliklarda bile mikemmel gatlak értme dzelligi Uygun Depolama kosullarinda, dretim tarihinden itibaren 9 aydir.
n Teras Uzerindeki gollenmelere dayaniklidir Ambalajlan agilan Grinler tiketilmelidir.
Teknik Ozellikleri

Malzemenin Yapisi Politiretan

Renk Gri-Beyaz

Yogunluk (gr/cm?) 1,30

Shore A Sertligi 65

Catlak Koprilemesi 2 mm’ ye kadar

Kopmada Uzama %700

Betona Yapisma > 2 N/mm?

Uygulama Sicakiigi +5-35°C

Nem Toleransi % Maks. 4

Su Buhart Gegirimliligi 27 gr/mz/gun

Tava Omrii 40 Dakika

Katlar Aras Bekleme Sresi Min. 12 Maks. 36 Saat

Uzerinde Yuriinebilme Stiresi 12 Saat

Tam Kirlenme Siresi 7 Gin
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2003 yilinda kurdugumuz Firmamiz resmi taahhit ve
endustriyel yapi insaatlar ile baslayan faaliyetlerine 1998
ylinda isl-su-ses-yangin yalitimi ve yapi kimyasallari
Urdnleri perakende - toptan satisi ve dagitimi konularini
da ekleyerek devam etmistir.MUsterilerimize daha iyi hiz-
met verebilmek adina 2003 yilinda dinyanin lider kimya
sirketi BASF  yapi kimyasallari  firmasinin yetkili bayisi
olarak sektérde yerimizi aldik.ilk ginden bu glne ka-
dar ilkemiz; yeniliklerin takipgisi olarak gelismek ,sirke-
timizin is kUltdrd,itiban ve ideallerini ylceltmek,ekonomi
blylme ve karlligin énemine inanmak,musteri mem-
nuniyetini herseyin Uzerinde tutmak ve Ustun is ahlaki
ile dUrGst calisarak arkamizda iyi referanslar birakmak
olmustur.Buna bagl olarak sirketimizin kalite politika-

sI; sirketimiz ve muUsterilerimizin uzun vadeli ve surekli
basarisinda en etkili faktor olarak inandigimiz hizmet
kalitemizin GstUnligunu sdrekli kilmak, sirketimiz vizyo-
nunu ve misyonunu gerceklestirebilmek icin is ortagi
bayisi bulundugumuz firmalarin teknolojik gucu ile fir-
mamizin teknik birikimi ve tecribesini en st dizey-
de kullanmak ve sirketimizin bUtin maddi ve manevi
kaynaklarini ve yeteneklerini mtikemmellige ulasmak
icin strekli canli tutmaktir. Arkasindaki BASF Yapi Kim-
yasallar grubunun teknolojik UstdnlUgunt Turkiye’deki
ve Sakarya daki ingaat sektdrine aktarmayi ve surek-
i gelismeyi hedefleyen firmamiz; mevcut ve yeni insa
edilecek yapllarda yasam standartlarini yukseltmeyi,
yasanilan yerlerin glvenligini ve konforunu artirmayi,
dayanikliigini ve 6mrinl uzatmayi bdylece tim insan-
larin yalitim konforundan azami faydalanmasini amag
edinmistir.Sirketimizin vizyonu; maddi ve manevi var-
liklarini saglikl bir sekilde bulyUterek devam ettirmek,
yalitim ve yapi kimyasallari sektérinde musterilerimizin
ilk ve tek tercihi olmak,yalitim ve enerji tasarrufu bilin-
cini yaymak bdylece Ulke ekonomisine katkida bulun-
maktir. MUsterilerinin teknik danismani ve ¢6zUm ortagi
olmayi benimseyen, sorunlara ve ihtiyaglara musterileri
ile birlikte ¢ikis yolu arayan firmamiz kaliteyi ve musteri
memnuniyetini her zaman 6n planda tutmakta, Uzman
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kadrosu ile Sakarya da Ustlendigi misyonunu basariyla
surdirmektedir.

Ece Insaat TaahhUt San ve Tic Ltd Sti olarak ,vizyonu-
muza paralel hareketle bu yil sakaryada gerceklesen
santek yapi fuarinda yer aldik .Nanotek insaat katkila-
riyla hazirladigimiz standimizla fuarin en ilgi ceken firma-
s olmayl basardik.Ziyaretcilerimizin gosterdigi yogun
ilgiyi de karsilksiz birakmayarak;Basf teknik ekibi'nin
gerceklestirdigi malzemelerin kullanim yerleri ve 6zel-
liklerini anlatan  uygulamali sunumlarla zenginlestirilen
,bircok brosir dagittigimiz ve basininda oldukca fazla
yer verdigi basarili bir calismayi tamamlamis olduk.San-
tek Fuarina katilirken amagladigimiz gibi ; fuar alaninda
bulustugumuz  ziyaretcilerimizi profesyonel kadromuz
ile son yeniliklerden haberdar ederken, BASF Grubu’nu
Sakaryadaki tek yetkili bayisi olarak en iyi sekilde tem-
sil ettik.Bunun sonucu olarak fuar sonrasi bir¢ok is icin
baglanti yapma firsati bulduk.Cok glizel doénusler aldigi-
miz Santek Yapi Fuarindaki katkilarindan dolayr BASF
ve Nanotek ailesine tesekkUrlerimi sunarim.

MEHMET KAMIL SOZDUYAR
Sirket MUdurt
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'lzolasyonda
devrim yaptik’

Zengin Izolasyon Genel Miidiirii Volkan Zengin, binalara sizan sularin yaplar

korozyona ugratarak yiik tasima kapasitesini diisiirdiigiinii

e & oo

°

belirtiyor. Zengin, en ileri

teknolojileri kullanarak bu soruna coziim getirdiklerini soyliiyor...

BINALARIN Omiirlerini ve dayaniklihigi-
n1 olumsuz etkileyen en dnemli faktorle-
rin basinda su ve rutubet geliyor. Binala-
ra sizan sular; yapilarin gévde ve tastyici
kisimlarindaki donatilart korozyona ug-
ratarak yiik tasima kapasitesinin diisme-
sine neden oluyor. Zengin Izolasyon Ge-
nel Miidiirii Insaat Yiksek Miuhendisi
Volkan Zengin, temel sisteminde su ya-
Iitim1 olmayan binanin 10 yilda tasima
kapasitesinin en az yiizde 20’sini kaybet-
tigini ve yapilacak yalitiminin binalarin
tastyict sistemlerini suyun zararh etkile-
rinden ve korozyondan koruyarak giicli
kalmasini sagladigini sdyliiyor. Volkan
Zengin, yeni yapilacak binalarda 1s1 ve
ses yalittimindan sonra su yalitiminin da

zorunlu hale getirilmesi gerektigini be-
lirtiyor.

Kac yildir sektérdesiniz ve ana faaliyet
alanlariniz nelerdir?

Sektorde 17'nci yilimizi doldurduk. Su izo-
lasyonlar: ve endiistriyel kaplamalar konu-
sunda faaliyet gosteriyoruz. Hizmet verdi-
gimiz alanlar genelde miihendislik yapilari-
dir. Ornegin, metrolar, tiineller, otoyollar,
viyadiikler, biiyiik 6lcekli AVM insaatlari,
sanayi tesisleri, havuz sistemleri, teras yali-
timlari, icme suyu depolarmm yalitimlar
gibi konular bizim su yaliimindaki hizmet-
lerimizdir. Epoksi, poliiiretan kaplamalar-
da ise genelde sanayi tesislerindeki depola-
ma alanlar, lojistik merkezleri, ilag tiretim

sanayisi Ozellikle hijyen gerektiren gida sa-
nayinde zemin kaplamalari, soguk hava de-
polari, arac tiretim fabrikalari ve bu fabri-
kalarin boyahane binalari, kimyasal malze-
me liretim tesisleri gibi 6nemli hizmet alan-
larimiz var.

Su yalitiminin faydalari ve sektdriin son
durumu hakkinda bilgi verir misiniz?

17 Agustos depremi Tiirkiye’de yapi giiven-
ligini, eksik malzeme kullanimi ve kalitesiz
iscilik gibi konular1 giindeme tasidi. Ancak
yapi giivenligini tehdit eden en 6nemli teh-
likelerden biri olan korozyon ve korozyo-
nun engellenmesi icin gerekli olan su yaliti-
m1 konusu giindemde yeterince yer bula-
mad. Ist yalitimi nasil ki 2-3 yil dnce yeni
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anlatilmaya ve anlasiimaya baslandiysa, su
yalitimi konusunu da devletin giindemine
alip gerekli kanunlari ¢ikartarak, vatandas-
lart bilinclendirecegini diisiiniiyorum. Son
zamanlarda su yalitimi konusunda toplum-
sal bilincin arttigini gorebiliyoruz. Sartna-
melerde daha cok ve titizlikle yer alan su
yalitimi detaylarinin pek cok projede uygu-
lanmasina da baslandi. Binay1 ya da tesisi
sudan korumayi amagclayan su yalitimi; da-
yanimi ciddi 6lciide arttirip, bakim onarim
giderlerini disirerek tilke ekonomisine de
katki sagliyor.

Kullandiginiz teknolojinin 6zellikleri
nelerdir?

Biz uygulamalarimizda en ileri teknolojileri
kullanmaya gayret ediyoruz. Bu konuda
cok ciddi yatirimlar yaptik. Makine parki-
miz son derece genis. Avrupa’yla ayni tek-
nolojik ekipmani ve malzemeleri kullana-
rak uygulama yapiyoruz. Ornegin bir tiinel
uygulamasinda Tirkiye’de sadece bizim
yaptigimiz ve ilk olan 6zel bir malzemeyle
puskiirtme sistemini kullandik. Sadece bir
izolasyon isinde teknoloji gelistirmeniz, dii-
stiniin ki bir yer alti metrosunu 2 ay dnce
actirabiliyor. Dolayisiyla Ar-Ge departma-
nimiz sayesinde yurtdisinda uygulanan ileri
teknolojileri tilkemize getirebiliyoruz. Piis-
kiirtme sistemlerimizde hem iscilik hatala-
rin1 en aza indiriyoruz hem de isi son dere-
ce hizlandirabiliyoruz. Ozel ekipmanlari-
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mizla, robotlarimizla, sentetik membran
sistemlerini aplike edebiliyoruz. Boylelikle

glinde 500 metrekare yapacagimiz bir ima- Zengin
lat1 3 bin metrekareye cikartabiliyoruz. Bu izolasyon
cok ciddi is giicii kazanci demektir. Ulkemi- G?né.l )
zin ekonomisine de cok ciddi katki demek- Mudurd

. Ciq Volkan
tir. Bu konuda ciddi yatirimlarimiz var ve Zengin

bunlar devam edecek. Hatta yurtdisinda
kullamlmayan bir takim makine ekipman-
lar1 Ttirkiye’de iirettirerek o ekipmanlarin
kullanilmasi sayesinde su yalitimi uygula-
malarinda cok ciddi avantajlar1 elde etmis
oluyoruz.

Volkan Bey biraz da bize Ar-Ge \}
calismalarinizdan s6z eder misiniz? )
Siirekli sektorimiizle ilgili teknolojik ge-
lismeleri takip ediyoruz. Coziim ortaklari- \\
mizla birlikte yeni triinler gelistirerek
sektorde 6n plana cikiyoruz. Ornegin bii- )
ylk bir otomotiv fabrikasinda zemindeki

forklift cizgileri, yogun kullanim altinda

en gec 1 ayda yok oluyordu. Ayda bir

tekrar cizgi cizilmesi gerekiyordu. Bu-
nunla ilgili yeni bir tiriin ve uygulama
gelistirdik ve su anda 2 yilda bir an-
cak yenileme ihtiyaci hissedi-

yorlar. Bagka bir 6rnek; yali-

timda yiiksek yerde calisma-

larda iskele kurulmasi gerekiyor ve

bu zaman kaybi olusturuyordu. Bunu da
askili bir sistem kullanarak astik. Bunun
icin calisanlarimiza 6zel dagcilik egitimi
aldirdik. Boylelikle daha hizli tiretim ya-
par hale geldik. Ulkemiz icin yeni denile-
bilecek uygulamalara ilk imzay! atan fir-
mamiz, mevsimlere gore ¢oziimleri, istege
gore uygulamalar, kesin miidahalelerle en
yiiksek kalitede hizmeti, en uygun mali-
yetle en kisa siirede teslim ederek sektor-
deki farkini hissettirdi.

'\\"\




TUrkiye’nin yapr malzemelerinin satis ve pazarlama-
sin yapan BAUTIM, 2011 yilinda btk bir heyecanla
sektore girdi. Binlerce ¢esit ve bir o kadar markanin yer
aldigi bu buyuk sektérde temelden ¢atiya batin ihtiyag-
larin ¢6zimi igin yola clkan BAUTIM buytimesini hizla
surdurdyor.

Satis, danismanlik, uygulama, satis sonrasi hizmet-
leriyle dne cikan BAUTIM, yapi malzemeleri sektoriniin
dogasina uygun entegre bir ticaret anlayigi ile buyuyor.
BAUTIM hem ustalarin hem de amatérlerin beklentile-
rine titizlikle karsilik veriyor. Butin musterileriyle ayni dili
konusuyor.

DuUnyanin en blyuk markalarinin dagitimini, satisini ya-
pan BAUTIM yakin gelecekte kendi markalarini Uret-
meyi de hedefliyor. DUnya standartlarinda Uretim yapan
markalar tercih eden BAUTIM, satis dncesi ve satis

sonrasl tim sUreclerde tiketicinin haklarini ve beklentilerini
dikkate almaktadir. Dagitimini yaptigi birgok markanin ayni
zamanda yetkili bayisidir.

BAUTIM'in sattigi Grlinler ve Urettigi hizmetlerle ilgili
olarak musterilere; PVC izolasyon, sirme izolasyon, epok-
si ve politiretan zemin kaplama, yangin yalitimi, isi yalitimi,
ses yalitimi, su yalitimi, onanm guglendirme, cephe ve yu-
zey temizligi, enjeksiyon yontemiyle yalitim isleri konularin-
da profesyonel hizmet verilmektedir. Danisma, pazarlama
ve uygulama ile genis bir hizmet kapsami vardir.

Online ticarette de s6z sahibi
Pazardaki sektorel birikim ve prestijini tim TUrkiye ile pay-
lasmak isteyen BAUTIM, yapipazar.com sitesiyle de e-ti-
caret imkanlarini kullaniyor ve genis Urtin gami ile tUketiciye
7/24 ulagiyor. Sanal aligverisle gercek yapilar kuruluyor.

Calisma alanlarimiz
Yapi kimyasallari

XPS Yalitim Urtnleri
Drenaj ve cati sistemleri
Yangin yalitim sistemleri
Yalitim teknolojileri
Uygulama tabancalar
Havuz kimyasallari
Geotekstil Grunler
insaat temizligi

El aletleri

Elektrikli el aletleri

Calistigimiz markalar
BASF YKS

DELTA Dorken Sistem
HILTI El Aletleri
DEPRON

AQUALIFE

MONOMER

QUICK SHINGLE
NANOFLAME
NANOPREN PVC Membran
STYRONIT
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HAFIZE YILDIRIM
Sirket MUdurd

Misyon

Temelden catiya, yapi sektorlindn batin Grin ve hiz-
metlerini ayni yUksek kaliteyle tUketiciye sunmak ve Turkiye
capinda yaygin bir satis ve pazarlama agina sahip olmak.

Musterilerimizin beklentilerini istikrarll kalite anlayigi ile
karsllayarak deger yaratmay esas alan kurumsal yapimiz
musteri odakli galisma stratejimiz ve rekabetgi blylme po-
tansiyelimiz ile “en iyi” sekilde degerleri ydnetmek.

Vizyon
TUketicinin hayatini kolaylastirmak ve sektérin en tercih
edilir markasl olmak.

insaat sektdriinde verimlilik, kalite, is ve calisan gliven-
ligi konularinda standartlar belirleyen Turkiye’nin en glve-
nilir sirketleri arasinda yer alma hedefi ve bilinci ile galisma-
larimizi strdirmekteyiz.

Temel Degerler
Musteri Memnuniyeti
Ustalara Saygi
Yenilikgilik

Takim Caligmasi

Liderlik

Verimlilik

“YUksek kalite” Politikasi

. BAUTIM

TEKNIK YAPI MALZEME

I’%\h

& YapiPazar



nanoflame

Pasif Yangin Durdurucular

ro Pro HPE Sealant

Py

Fitil
Stopseal Linear Gap Seal
Boyalar
Stopseal Ablative Coating Yangin Kelepcesi
Flexi Coating Pipe Collar
DMA Cable Coating
Firetek Sargi Bandi
Stopseal Pipe Wrap
Harglar =
Silverseal Mortar ; Yangin Levhast
SLV External Fipro Board
Macunlar Ozel Coziimler
Stopseal Putty Rainscreen Barrier
Stopseal Putty Pad Under Floor Barrier

Slab Edge Barrier
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